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Sales Executive Photovoltaics B2B 
 
 
 
Entreprise : 
 
Winwatt est une société spécialisée dans les  énergies renouvelables et plus spécialement 
dans l’étude, la vente et la pose de d’installations photovoltaïques. Jeune société dynamique 
et en pleine croissance, nous recherchons actuellement deux Sales Executives 
 
 
Votre profil :  
 
Vrai talent commercial : sens du contact, goût affirmé pour la prospection et l’acquisition de 
nouveaux clients, capacité à établir de nouvelles relations 
Vous êtes flexible, entreprenant, orienté résultat 
Vous avez de fortes capacités de communication et de présentation et obtenez rapidement 
la confiance de vos interlocuteurs 
Vous êtes capable de diriger la vente et de la clôturer en 2 voire 3 visites 
Vous disposez idéalement d’une expérience en vente de produits et/ou installations 
techniques auprès des industries 
Langue : français, la connaissance du néerlandais est un atout. 
 
 
Votre mission : 
 
Vous prospectez une clientèle d’entreprises de différentes tailles, et commercialisez les 
solutions en énergie solaire  
Vous identifiez vite les réels besoins du client et en déterminez la faisabilité 
Vous êtes proactif sur votre secteur et prospectez intensivement 
Vous participez aux campagnes, foires et autres salons commerciaux. 
Vous assurez l’ensemble du suivi commercial de chaque projet : découverte de clients 
potentiels, identification des besoins, présentation de l’offre, conclusion. 
Vous conseillez et accompagnez les clients dans leur démarche  
 
 
 
 



 

 

 
 
Nous proposons : 
 
Une fonction autonome dans un domaine d’avenir en pleine croissance 
Un contrat de durée indéterminé avec un salaire attrayant basé sur un fixe, commissions et 
autres avantages 
Une formation interne technique et commerciale 
Un support marketing 
Un support administratif  et technique pour la gestion des dossiers 
 
Postulez via info@winwatt.eu sujet ‘Sales Executive Photovoltaics B2B’ 


